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er y el hoﬂ“hl (=]
I0 gue puede ver-
Por dentro,
21y 10re son como ia
y la mujer: dislintos ren ilusio-
acidades, empenos, sensi-
bilidad. . En esas onercnc.as estael
C .n‘u.u., el complemento, lo que
ce gue la vida no sea una mono-
1a, gue |os dias se sucedan entre
oresaltos, afectos, ternuras, son-
s, contradicciones, placeres y
ores.
Catalina no es representante de
su sur Al menos, no es lo que aqui
yretende al colocarla como
ofea de La Rambla. Pudiera
poner, no obstante, una alegria
ellas, para las que aun creen
xisten diferencias. Catalina, y
ﬁn ntencién, aparece como mo-
lo para cualquier ser humano, ya
que no sblo posee unas cualidades
Innatas, en este caso, artisticas,
sino que se levanta cada manana
con Ia intencion de dar cuanto tie-
La voluntad v la busqueda son
nayores valores de su persona
\0s recibe ocupada en despa-
shar un pedido, sin separarse de la
de barro que anda decoran-
r SErmina . U@'Inf—‘. Fl|i']|1-
cén a pocos metros, vasijas,
botijos, platos... Los motivos orna-
mentales son de lo mas variado;
simples florecillas, hojas vy

hMinnicag

studia en los libros,
s de laminas que
: saca lo gue lleva
dentro para mezclar colores y con
seguir formas. Tiene una cosa cla-
a. es feliz con su trabajo, deposi-
tando sobre la superficie del barro
e} latido de sus vivencias, de sus en-
suenos, de todo aquello, real o ima-
ginado, que corretea por su interior

Decoradora

—Puedo llamarla artesana, alfa-

rera, ceramista, pintora, decorado-
a... ¢ De cuantas maneras la pode-
mos llamar?

—Lo podéis calificar como gue-
rais. Me dedico a la ceramica. Prin-
cipalmente a la decoracion de la
ceramica. Yo no hago las piezas
porque no me gustd nunca trabajar
en el torno. Tengo oportunidad de
desarrollarlo, pero no me gusta.

—Aqui, en La Rambla, es tradi-
cional este tipo de trabajo. ;A usted
le viene de familia?

—No. Somos sdlo dos hermanos
y a los dos nos ha gustado este tra-
bajo, pero no tenemos alfareros en
la familia. Desde pequefa me gusto
pintar. Un rato libre que tuviera era
para eso.

Hace ocho afios, tuve oportuni-
dad de poner un negocio por mi
cuenta. Mi hermano, que es tam-
bién mi socio, aprendio el torno des-
de muy pequeno. Al principio traba-
jé en la calle, en otra empresa, pero
me estableci o nos establecimos
por nuestra cuenta.

—Entonces, empezaria hecha
una chiquilla. ;jQué tal la escuela?
iNo quiso estudiar?

—La verdad es que no me fueron

_ PROFETAS EN SU TIERR

~ Catalina Alcaide Zafra

La ceramista de La Rambla

Una mujer que pone todo su arte en la decoraciéon de cada pieza

- sociales, las ciencias...

Sus motivos ornamentales son de lo mds variado.

bien los libros. Mis maestras me
animaban en o que era mi mayor
habilidad. No puedo quejarme de
ninguna. Pero es que tuve una ano-
rexia nerviosa a los doce anos y lo
pasé muy mal. A partir de ahi, con
mi afan de aprender, de querer des-
cubrir y ser la primera, todo se me
puso en contra. Cal en aquello y por
mas que me animaban las maes-
tras, no hubo forma.

Debo destacar eso: desde pe-
quena, la nota de dibujo era sobre-
saliente, sin ningun esfuerzo. Era
algo que llevaba dentro. También
me gustaban las matematicas, las
Ya le digo:
tenia unos enormes deseos de
aprender. Solec me senfia segura
cuando llegaba a saber las cosas.
Pero con la anorexia, todo cambid.
En el Ultimo afio de la basica todo
fue dislocado.

Mis maestros me aconsejaron
que siguiera desarrollando mi capa-
cidad en lo que me gustaba, en Be-
llas Artes. Pero yo me meti en miy
no hubo manera

Entonces me pasd y me pasa
también anora: como yo tenga una
Idea y vea posibilidades de llevarla
a cabo, machaco y machaco hasta
gue sale.

—¢Puede ser una de sus mejo-
res cualidades la voluntad?

—Si, sin duda. La tenacidad, la

voluntad... y las ganas de querer ha-
cer algo que esté bien hecho.

—Siempre orientado hacia la
cuestion artistica: la decoracion, la
pintura...

—Si. Toda mi vida profesional la
enfoco hacia la aplicacion del arte
en la ceramica. Podria buscar una
ampliacion de estudios para adqui-
rir otros conocimientos, otras técni-
cas... O moverte en plan de organi-
zar exposiciones a niveles regional
e internacional.

Los alfareros no estamos muy
mentalizados, quiza tampoco pre-
parados para llevar un negocio en
condiciones, como se tendria que
llevar hoy dia. Estamos preparados
para trabajar, pero no para dar difu-
sion a io que hacemos, para promo-
cionarlo y que se conozca en todas
partes

Lo que hoy vende y estimula es la
imagen, el que te vean y conozcany
valoren lo que sale de aqui. Si es
bueno, que para mi lo es, seguira
siendo bueno, pero con el aliciente
del reconocimiento de la gente.

Cambios, innovaciones

—Supongo, Catalina, que con
esto de la ceramica de La Rambla
esta sucediendo como con el vino
de Montilla-Moriles: en todo el mun-
do se conoce, pero fuera de aqui ra-
ramente lo encuentras.

SANCHEZ MOREM!

—Date cuenta de que lo que es
la alfareria de La Rambla esta cam-
biando, innovando y aplicando
otras técnicas sin parar. Hace diez
anos, solo se hacia el tipico y vulgar
botijo blanco y cosas de utilidad:
cantaros, jarras, platos... Piezas vi-
driadas y eso, nada.

Ahora es cuando nos preocupa-
mos de sacar cosas originales, de
aplicar técnicas que sean distintas
a las del vecino, para poderie abrir
un mercado y no ofrecer todos las
mismas piezas.

—Estos motivos de decoracién,
que son verdaderos cuadros, ;son
copias de laminas antiguas o ideas
originales?

—Son escenas o motivos que yo
veo apropiados. Son, casi siempre,
copias gue yo pongo a mi gusto,
con las tonalidades que a mi me pa-
rece que quedan bien.

—Aqui hay miles de piezas. ;To-
das las decora usted?

—Todo decorado a mano y he-
cho en el torno. Nada de molde y
nada de calco. El pincel y los dias
que hagan falta.

Hay cosas que sé hacen rutina-
riamente, porque son faciles, pe-
quefas..., QUe no requieren un cui-
dado o un tiempo espcial. Pero las
piezas de exposicion, que merecen
la atencién de los coleccionistas,
suponen mucho trabajo y mucho

cuidado en él. Yo soy muy meticuic-
sa pintando. No dejo un trabaj -
ta que no lo veo perfecto. |
claro!
—Parg

realizar
aue lo son verdageran
pasado por una esc

—Nada. Todo es
personal y mi pac

—Y eso le ha dado buenos resui
tados.

—Hasta ahora bastante bu enos
A nivel de provincia, esla fabrica
creo gue se destaca enire 1odas,

—¢Cuantas fabricas tiene Lz
Rambla?

—~Casi las cien. Hay que venir
aqui para conocerlo. De todos mo-
dos yo creo que el fallo esta en que
cada ano aumenta bastante el nu-
mero de fabricas, pero muchos de
los nuevos fabricantes no son alia-
reros sino gente que quiere salis
adelante porque esta en el paro. Es-
tos, generalmente, hacen cosas re-
petidas, que estan hechas, que per-
tenecen a fabricas cerradas porque
no salian adelante. Creen que pue-
den vivir como vive un alfarero que
lleve veinte afios trabajando.

Pienso que la aifareria alcanzaria
otro nivel si todos los fabrican
del pueblo nos preocuparamos
hacer cosas con candac Co
bien hecnas aunque tengas que

P

1encia

Uusca artes;ama pero hay que ha-
cerlo bien para gque no ge cansen n
se vuelvan. Hay cien faorlcas “(,rg
bastante ausencia

A amle IAAac 4
dad: 30I0 moiges

de admiracion, \_,Clr‘ o un cuaarc
objete que tU lo tengas en tu ¢
seguro de gue f‘| lc tiene el
Son piezas especiales que aungue
te dediques tode el ano a decor

tiempo para hacer mas.
—Usted firma todas las piezas,
incluso los ceniceros, gue son pe-

uenas. ;Supone un orgullo estam-
par su firma con el pincel, que Ia
genie vea y busque su obra?

—El comprador debe establecer
un orden en sus preferencias, que
sepa lo que compra, gue tenga un
sello distinto a los demas. Que sepa
a ciencia cierta que es una obra ar-
tesanal. Hemos tenido oportunidad
de hacer cosas con moldes bonitos
y calcas, pero yo eso no io veo

—En algunas exposiciones de
aqui hemos visto productos gue nos
han chocado: porcelanas finas.
mimbres, piezas de China o Japon.
¢Qué piensa de esto?

—Muchos lo gue hacen es com-
prar la pieza en barro, en Bailén,
que es mucho mas barata, y aqui le
dan la dltima coccién, el brillo y el
esmalte. Lo hace mucha gente. Te
lo llevas a tu casa Y lo vendes a tu
publico como si fuera de La Ram-
bla. No te van a poner pega ni en
Bailén ni aqui,

—;Firmaria una de esas piezas
de fuera?

—No sé. Nosotros no hemos te-
nido ni oportunidad ni necesidad de
comprar piezas de otro lugar. Ante
una gran demanda y si son piezas a
mano y trabajadas en el torno, con
una calidad aceptable, a lo mejor

(Pasa a la pagina 15)
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asz firmaria, ;por gué no?
Lo que ha sucedido es gue entran

de donde sea.
‘ala de perso-
pien establecidas,
extranjerg v
250 nay mucho
s de La Rambla.
ada. ;Puede com-
ma de 0asa con su

tede o llevo agelante, jHombre,
hay momentos de agebic, en gue te
gustaria dedicar mas tiempo a la fa-
milia, pero no se lleva mall Mi padre
lleva v trae a la nifa del colegio. M
maride tieme su negocio indepen-
diente, de televisores por cable,
zlectrodomestices v tal..

—Veo, Catalina, que esto esta
lleno de trofeos. jTodos son suyos?

—-Todos los hemcs conseguido
en varias modalidades: desde lo
que es el aparato de vidrio, formas,
cecoracion, lo tipico de pieza en
blanco... Ahi hay, ademés de a vi-
ario y decoracion, al mejor estand,
que se puntua, Son todos se con-
cursos realizados agui.

—¢No han acudido a certame-
nes de otros lugares?

—No. Méas que nada. por no com-
plicarnos la vida. Somos cémodos.
Agui nos movemos bien, sin jaleos,
¥ no intentamos nada mas. Viajar,
wer.. Ferias, ciudades... Deberia-

mos hacerlo pero no Ic hacemos.
POMNeMmus, Pero por Meqio ge unos

representantes de Madrid, ""Alfare-
ria espafola”, que publican una re-
/ista. Organizan magnificas exposi-
cicnes en Estados Unidos,
Noruega, Alemania... En todas las
ferlas de categoria estan nuestros
oroductos también

Tampoco soy una mujer de nego-
cios, que requieren vocacion y
tiempo. A la ceramica hay que dedi-
carle muchas horas. Si no decoras,
no tienes obra. Nadie puede quedar
&n tu casa haciendo lo que td solo
puedes o fienes que hacer. Es un
trabajo personal.

Pinturas

—¢Ha intentado pintar cuadros
al oleo?

—Empecé, pero no me gusta esa
técnica. Lo que es el dleo en si no
me gusta. Prefiero los oxidos. Los
veo mas limpios, mas suaves... Es
otro tipo de pintura.

—¢;Donde adquiere las pinturas?

—Agui mismo, en el pueblo, y se
compran por kilos. Después, tU lo
mezclas con un fundente, agua, y
ya esta la pintura hecha para deco-
far.

El proceso es el siguiente: cuan-
do la pieza esta terminada en barro,
tiene que secarse, por lo que se
debe esperar unos dias para que la
humedad salga. En invierno tarda
mas, naturalmente, y hay mas rotu-
ras. Es por lo que empleamos el
chubesqui con lefia para que el am-
biente esté caldeado.

Pasa al horno, de lo que sale la
pieza en bizcocho, que es en blan-
co, dispuesta para decorarla. Se
dcora y se le da un bafio de vidrio,
que es una capa que tapa lo pintado
y que, al fundir, queda como la peli-
culita de cristal.

—¢Qué tiempo puede llevarse
una pieza de dimensiones medias?

—El alfarero hace lo que es la
pieza. En decorarla, sin otra cosa
gque ornamentos de hojas, lineas,
flores..., se te puede ir un dia ente-
ro. El pincel corre deprisa, aunque
se vea muy metédico y muy perfec-
10. Son una agilidad vy una soltura

 PROFETAS EN $U TIERRA

Catalina Alcaide 2afra

en estimulo

La voluntad y la busqueda son los mayores valores de su persona.

adauiridas.

—¢Y en pintar esa maja, ese
cuadro completo del jarron grande?

—Eso requiere dias. Muchas,
muchas horas. En ese tipo de traba-
jos no puedo establecer un limite de
tiempo. E incluso, si para que resul-
te segun lo que yo quiero tengo que
hacerlo lento, pues asi lo hago.

—¢Ha tenido que deshacer mu-
chos de los dibujos iniciados?

—Pues la verdad es que no.
Cuando cojo la pieza, ademas de
las ganas de verla terminada, influ-
ye el tiempo que he andado pensan-
do lo que queria hacer. Es raro que
‘me salga mal con tanto interes
como le pongo. Quiero hacerlo bien
y lo hago bien.

En cualquier caso, son piezas
gue se realizan ocasionalmente,
por exposiciones, encargos... 0
simplemente por un deseo personal
y especial de verlas realizadas.

—Veo en usted, como autora,
mas el deseo de una satisfaccion
por la obra terminada y bien hecha
que en buscar el beneficio econd-
mico que el trabajo le pueda repor-
tar. Quiza por esto no es usted una
mujer de negocios. A pesar de todo,
jcompensa economicamente un
esfuerzo asi?

—A una pieza que has decorado
con mucha ilusién procuras ponerle
un precio digno, que compense. He
vendido algunas cosas por setenta
y cinco, ochenta mil pesetas... Pero
muchas de las cosas que mas me
han costado, la mayoria, me las
quedo yo para mi. No me quiero
desprender de ellas. Con todo, de-
pende del tamafio, del cliente.., De-
ben reunirse muchas circunstan-
cias.

Son obras de capricho, de colec-
cionista; para tener en un sitio apro-
piado de la casa, donde decoren y
sean agradables para contemplar.

—¢iConoce ceramistas a nivel

nacional o internacional?

—No personalmente. Por oidas,
si. También porque aparecen en re-
vistas. Suelen destacar en alguna
de las modalidades o pasos que
esto tiene: vidrios, torno, decora-
cién... En Bailén esta Tito, que todo
lo que hace es de prestigio. Le vie-
ne de varias generaciones. Esta
instalado en Ubeda. En Talavera vi-
sité a Mauri, con murales gigantes,
reproducciones de El Greco,
Murillo..., a tamafios monumenta-
les.

Se aprende de su estilo, de la for-
ma de poner las pinturas, de la per-
feceion. Claro que aprendes! Y
tratas de aportar tu granito, de ha-
cer con arreglo a tu personalidad.

Estuve en ltalia y vi mucha cera-
mica, pero fue con motivo del viaje
de novios y tampoco son dias de
mucho aprender en eso. Florencia,
Venecia, Roma, Milan... Hice mu-
chas fotos pero no conoci artesa-
nos personaimente.

—5e convocan 108 concursos
de La Rambla a un nivel nacional?

—Normalmente no. Son concur-
s0s para la gente de aqui.

—¢Nointeresaria a los artesanos
ramblefios mas participacién de
fuera, con lo que supone de publici-
dad y difusion de su nombre y su
producto? Aqui estoy viendo tantos
trofeos gue debe usted llevarselos
casi todos cuando hacen concur-
S0S.

—8i. Pienso que seria un buen
estimulo que se convocaran con-
cursos a otros niveles. Competir
con los de fuera seria bueno para
todos nosotros y enriquecedor,
Cuando alguien de aqui gana con
frecuencia, la gente se desanima y
no es bueno ni siquiera para el que
se lleva el trofeo una y otra vez.
iMas rivalidad y una meta mas difi-
cil de alcanzar!

—Se lo diremos a su alcalde.

;Participan ustedes en otros con-
cursos?

—Si. Hay concursos enJaény en
otros lugares de Espafia, con pre-
mios importantes. Econémicamen-
te compensa mas que aqui. Ade-
mas, en La Rambla te retiran la
pieza para un museo de ceramica
que se guiere montar en el castillo,
que se esta acabando la instala-
cion.

—ijPues nada: que el Ayunta-
miento convoque un concurso en la
prensa regional y con esta dimen-
sion! Digame: ;Cuantos artesanos
trabajan aqui?

—S06lo mi hermano y yo. Tam-
bién su novia suele trabajar. Pero el
sistema de ventas es directo con el
cliente. Viene, ve lo que hay y se lle-
va. Tampoco son piezas de facil en-
vio, porque se suelen romper. En-
viamos varios pedidos a Nueva
York y llegé casi todo roto. En cual-
quier caso, vienen a visitarnos de
todos los puntos de Espana. Meten
las compras en el coche y se las lle-
van. Después puede venir un pedi-
do serio, aunque no da buen resul-
tado por los accidentes que le digo.
Tuvimos algunas experiencias pero
nada positivas, a pesar de los segu-
ros y tal.

Reconocimiento

—¢Cree que sus paisanos la
quieren lo suficiente como para
considerarla “profeta en su tierra’"?

—Pienso que si, que cuando una
persona hace algo con un valor, se
la quiere y respeta. En el ambiente
esta esa especie de admiracioén, de
consideracion. Trato de dejar el
nombre de mi pueblo bien alto. De-
fiendo lo mio, pero al mismo tiem-
po, la artesania alfarera de La Ram-
bla, que la hay muy buena.

Quiero que se sepa que la cera-
mica Alcaide estd hecha en La
Rambla.

—Esto de la decoracién que us-
ted hace jcree que se acerca mas
al trabajo de la mujer que del hom-
bre?

—Aqui es preferentemente un
oficio de mujeres. Sin embargo, en
Sevilla, mitad y mitad.

—Es usted feminista?

—Pienso que no. Estoy convenci-
da de que en inteligencia, voluntad.
ingenio..., la mujer y el hombre son
iguales. Lo de las feministas es ob-
sesivo. Aunque a mi me gusta que
el hombre tenga ese aire de hombre
que debe tener. Me gusta que el
hombre proteja, que tenga detalles,
que oriente... Que cada uno tenga
su oportunidad y su sitio, pero sin
extremos.

—¢,5u marido friega los platos?

—No lo hace, pero me gustaria
muchisimo que un dia, si fuera ne-
cesario, lo hiciera. Es un fallo de
educacion. No creo que haga una
cama o tienda la ropa, entre otras
cosas, porgue no hay necesidad,
pero ganaria muchos puntos si lo hi-
ciera.

—Con todo, es usted feliz.

—Unos dias, si. Otros dias no.
Siempre feliz no se es.

—¢Qué es lo que mas le preocu-
pa de cuanto pasa?

—El terrorismo. El terrorista no
merece mas que recibir con la mis-
ma moneda. Asi que soy partidaria
para ellos de la pena de muerte.

La droga es otro problema grave.
Los jovenes no saben lo que quie-
ren y se enganchan a esa muerte
Estan cambiando, inseguros y har-
tos de todo. Por eso buscan lo que
no hay. Y liberalizarla seria peor.

Catalina Alcaide Zafra es un
aliento. El barro salido de la tierra
empieza a vivir con la caricia del al-
farero, con la veluntad del hombre
gue le da forma, con el reflejo de his-
toria o de naturaleza que esta volunta-
riosa mujer rambledia le imprime.



